
  

 

 

Farzad 

B. Abdi 

Kontakt 

Hello@fabdi.dk 

+45 22 60 60 99 

Birk Centerpark 117m 
7400 Herning 

Profil 

24-årig ingeniørstuderende på Business Development 

Engineering med praktisk B2B- og B2C-salgserfaring fra 
bilbranchen og solide kompetencer inden for projektledelse, 

Forretningsudvikling med informationssystemer, CAD-

modellering, 3D-print, digital produktudvikling, 
markedsanalyse og IoT. Mine kompetencer stammer fra 

studiet, ingeniørprojekter og personlige interesser, og jeg er 

erfaren i at omsætte dem til løsninger på reelle 
problemstillinger. Det er kombinationen af teknisk forståelse 

og kommerciel tæft, jeg trives bedst med. 
 

Jeg anser mig selv som realist med praktisk sans og hurtig 
opfattelsesevne. Det afspejler sig i min kommunikation, som 

er saglig og direkte med fokus på fakta og produktivitet. Jeg 

er nysgerrig af natur, tager åbent stilling, og er en stor fortaler 
for forandring og forbedring. I et team bidrager jeg med 

struktur, drive og en konkret tilgang til opgaverne.  

I min fritid holder jeg mig aktiv med sport, og jeg har en stor 
interesse for motorcykler. Derudover er jeg frivillig i 

Hjemmeværnet. 

 

Sprog 

Dansk 
 

Engelsk 

Uddannelse 

Er faring 

• Aarhus BSS - Aarhus Universitet 
Business Development Engineer - BDE 

Aug. 2024 - Jan. 2028 – 3,5 år 
o Projektledelse 
o Supply Chain Management 

o Teknologisk produktudvikling 

o Strategisk og økonomisk analyse 
o Industri 3.0 - Automation af Industrielle Anlæg 

og Intelligente Styringer af Mekaniske 

Produkter 
o Industri 4.0 - Internet of Things 

o Og endnu mere… 
 

• HTX Silkeborg 
Aug. 2020 - Jun. 2023 

o Innovation og Iværksætteri 

o Forretningsstrategi  
o Teknologi 

o Design 

• Nutrimin A/S 
Produktionsoperatør 

Sep. 2023 – Sep. 2024 
o Arbejde i produktionsmiljø med kvalitetskontrol og 

procesoverholdelse 

o Praktisk indsigt i produktionsflow og industrielle 
processer 

 

• Carline Biler 

Aug. 2021 – Sep. 2022 

o Ansvarlig for B2B- og B2C-bilsalg med fokus på 

kunderådgivning, behovsafdækning og forhandling 
o Ind- og udkøb af biler 

o Vedligeholdelse af kunderelationer fra første kontakt 

til afslutning af salg 
o Udviklede kommerciel forståelse for prissætning, 

marginer og markedsdynamik 
 

• Mange flere… 

Klik her for mere info  

Kommercielt: B2B- og B2C-salg, 

kundehåndtering, markedsanalyse, 

segmentering, prisstrategi, 

forhandling, strategisk og økonomisk 

analyse 

Teknisk: SolidWorks og 3D-print, 

Business Intelligence, Industry 3.0 og 

4.0/IoT, elektronikdesign (ESP32), 

hjemmeside- og 

databaseopsætning, SQL og 

dataopsætning, edge- og cloud 

computing, automation og 

intelligent styring, grundlæggende 

AI/ML-modeltræning 

Metoder: Stage-Gate, QFD, 

konceptscoring, BOM, break-even-

analyse, projektledelse, supply chain 

management, teknologisk 

produktudvikling, forretningsudvikling 

med informationssystemer 

Og endnu mere... 

 

 

Kompetencer 
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